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企業間信用において、貸手は借手のソフト情報を収集する「リレーションシップ・レ

ンダー」として行動しているのか、という仮説は、その重要性にもかかわらず、データ

の欠如のため直接検証することができなかった。本論文では、貸手と借手のリレーショ

ンシップの強さに関するデータが利用可能な日本の中小企業データベースを用い、上記

の仮説を検証することを試みた。我々の分析では、企業間信用の供与者がリレーション

シップ・レンダーであるという仮説にある程度整合的な実証的証拠が得られた。ただし、

企業間信用供与者は財務諸表に基づいて信用を供与している可能性もある、という結果

も得られた。こうした結果は、従属変数として企業間信用の「数量」を取るか「信用条

件」を取るかといったモデルの特定化に依存しているので断定的な結論を下すことはで

きないが、企業間信用の供与者が、時間を経るにつれ私的なソフト情報を獲得し、この

ソフト情報を用いて企業間金融を供与している可能性があることを示唆している。 
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